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ÄÎÐÎÃÈÅ ÄÐÓÇÜß!

Ñ 2002 ãîäà ìû çàíèìàåìñÿ ïðîäâèæåíèåì äîìîñòðîèòåëüíîé 
òåõíîëîãèè ÝÊÎÏÀÍ íà ðîññèéñêîì ðûíêå. Íà ñåãîäíÿ ýòî óæå öåëàÿ 
ñàìîñòîÿòåëüíàÿ îòðàñëü â ìàëîýòàæíîì ñòðîèòåëüñòâå.

Âûñîêèå öåíû íà äîìà èç êèðïè÷à, íåïîìåðíûå òàðèôû íà îòîïëåíèå è 
ýêñïëóàòàöèþ äîìîâ, ïîñòðîåííûõ ïî òðàäèöèîííûì òåõíîëîãèÿì, 
äëèòåëüíûå ñðîêè ñòðîèòåëüñòâà – âñå ýòî ïðèâåëî ê ðàñïðîñòðàíåíèþ 
íîâîé ñòðîèòåëüíîé òåõíîëîãèè ÝÊÎÏÀÍ (ÑÈÏ).

ß óáåæäåí, ÷òî òîò, êòî ïðàâèëüíî îöåíèò ñëîæèâøóþñÿ ñèòóàöèþ íà 
ðûíêå è çàéìåòñÿ ýòèì âèäîì áèçíåñà ïî ôðàíøèçå ÝÊÎÏÀÍ â 
áëèæàéøåì áóäóùåì, çàéìåò î÷åíü âûãîäíûå ïîçèöèè.

Ñ 2014 ãîäà ïðåäïðèíèìàòåëè èç 27 ðåãèîíîâ Ðîññèè è 2 ñòðàí ÑÍÃ óæå 
ïðèîáðåëè ôðàíøèçó ÝÊÎÏÀÍ. Ìû ïîäåëèìñÿ ñâîèì óñïåøíûì 
îïûòîì è äîâåäåì Âàø áèçíåñ äî ïîëíîé îêóïàåìîñòè. 

Ïðèîáðåòàéòå ñòðîèòåëüíóþ ôðàíøèçó ÝÊÎÏÀÍ, æäåì Âàñ â íàøèõ 
ðÿäàõ!

Ïðåçèäåíò Àññîöèàöèè
äîìîñòðîèòåëüíûõ òåõíîëîãèé ÑÈÏ

ÖÛÃÀÌÅÍÊÎ Ñåðãåé Ñåðãååâè÷



Óïîðñòâî 
â äîñòèæåíèè 
öåëè
Ó êàæäîãî èç íàñ âñåãäà åñòü âûáîð: 
ñêîíöåíòðèðîâàòüñÿ íà î÷åðåäíîì 
ïðåïÿòñòâèè èëè æå ïåðåíåñòè âíèìàíèå 
íà êîíå÷íóþ öåëü. 

Ìíîãî ëþäåé òðàòÿò óéìó âðåìåíè 
íà ïîñòîÿííóþ áîðüáó ñ íåïðèÿòíîñòÿìè 
âìåñòî òîãî, ÷òîáû ïðåäïðèíèìàòü 
ðåàëüíûå øàãè ê äîñòèæåíèþ ïîñòàâëåííîé 
öåëè.

Поставь перед собой 

задачу и выполни ее. 
Íà÷íè ñ ìàëîãî, íà÷íè ñ ñàìîãî ñåáÿ. 
Ïðîéäè 5 êì, ïðîáåãè 10 êì, ïðåîäîëåé 
ïîëóìàðàôîí, ìàðàôîí! Äåðçàé! 

ÖÛÃÀÌÅÍÊÎ Ñåðãåé, 
îñíîâàòåëü êîìïàíèè «ÝÊÎÏÀÍ»,

ìàðàôîíåö, ó÷àñòíèê ìàðàôîíñêèõ çàáåãîâ
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ÔÐÀÍØÈÇÀ «ÝÊÎÏÀÍ»
ÎÒ ÊÎÌÏÀÍÈÈ 
«ÝÊÎÏÀÍ-ÈÍÆÈÍÈÐÈÍÃ»

 Êîìïàíèÿ «ÝÊÎÏÀÍ-ÈÍÆÈÍÈÐÈÍÃ» ðàáîòàåò íà ñòðîèòåëüíîì 
ðûíêå â ìàëîýòàæíîì äîìîñòðîåíèè. Îñíîâíûå çàêàçû îò ôèçè÷åñêèõ 
ëèö – ñòðîèòåëüñòâî äîìîâ, äà÷, ïðèñòðîåê, ãàðàæåé. Áîëüøîé ïðîöåíò 
çàêàçîâ ïîñòóïàåò îò êîìïàíèé è îðãàíèçàöèé – íà ïîñòðîéêó ãîñòèíèö, 
îòåëåé, àïàðòàìåíòîâ, ìàãàçèíîâ, îôèñîâ, õðàìîâ. 
 Òàêæå òåõíîëîãèþ ÝÊÎÏÀÍ ïðèìåíÿþò ïðè ñòðîèòåëüñòâå ìíîãî-
êâàðòèðíûõ äîìîâ (äî 3-õ ýòàæåé), â òîì ÷èñëå ïî ðàçëè÷íûì ôåäå-
ðàëüíûì è ìóíèöèïàëüíûì ïðîãðàììàì æèëèùíîãî ñòðîèòåëüñòâà.
 Òàêèì îáðàçîì, âñå âèäû çàêàçîâ íà ñòðîèòåëüñòâî ñ òàêèìè 
ïàðàìåòðàìè, êàê ýíåðãîýôôåêòèâíîñòü, áûñòðîâîçâîäèìîñòü è 
ýêîíîìè÷íîñòü, îñâîåíû íàøåé êîìïàíèåé.

џ Ôðàíøèçà ÝÊÎÏÀÍ îêóïàåòñÿ çà 3-6 ìåñÿöåâ. Ñðåäíèé 
äîõîä – îò 200 000 ðóá. â ìåñÿö, íàèáîëåå óñïåøíûå êîìïàíèè-
ôðàí÷àéçè äîñòèãëè äîõîäà ñâûøå 1 000 000 ðóá. â ìåñÿö. 
Ïðèáûëü çàâèñèò îò Âàøèõ àìáèöèé è äåéñòâèé.

џ Ïî ôðàíøèçå ÝÊÎÏÀÍ îòêðûëèñü è óñïåøíî ðàáîòàþò îôèñû è 
ïðîèçâîäñòâà â 45 ãîðîäàõ.

џ Â ôðàíøèçå ÝÊÎÏÀÍ îòñóòñòâóåò ðîÿëòè îò Âàøåé ïðèáûëè, 
òðàäèöèîííûé äëÿ ìíîãèõ ôðàíøèç. Âû îñòàâëÿåòå ñåáå 100% 
âûðó÷êè, ïîëó÷åííîé îò êëèåíòîâ.

џ Äëÿ ñòàðòà Âàì íåîáõîäèìî ïðèîáðåñòè ôðàíøèçó 
ÝÊÎÏÀÍ (ïðåäñòàâëåíà â 3-õ âàðèàíòàõ – ïàêåòàõ, ðàçëè÷íûõ 
ïî ñòîèìîñòè è íàïîëíåíèþ) è îòêðûòü ñîáñòâåííóþ êîìïàíèþ. 
Çàòðàòû íà îòêðûòèå ñîñòàâÿò 350 000 – 2 673 000 ðóá., â 
çàâèñèìîñòè îò âûáðàííîãî ïàêåòà.

џ Áîëåå 500 ÷åëîâåê ðàáîòàåò 
џ â ñåòè êîìïàíèé ÝÊÎÏÀÍ.

џ 45 ôðàí÷àéçè çà 7 ëåò.

џ 27 ðåãèîíîâ Ðîññèè 
џ è 2 ñòðàíû ÑÍÃ.

2
џ Ïîñòðîåíî 2 000 000 ì .

џ Â ñòàäèè ñòðîèòåëüñòâà 
2áîëåå 1 500 000 ì .

џ Âíåäðåíû åäèíûå 
ñòàíäàðòû ñòðîèòåëüñòâà    
ïî òåõíîëîãèè ÝÊÎÏÀÍ.
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ВСТУПЛЕНИЕ

 Ìû ïðîøëè ñåðüåçíûé ïóòü ïî âíåäðåíèþ 
äîìîñòðîèòåëüíîé òåõíîëîãèè ÑÈÏ (ÝÊÎÏÀÍ) â 
Ðîññèè. Ñåãîäíÿ ýòî óæå öåëàÿ îòðàñëü. Îêîëî 10% âñåõ 
ñòðîÿùèõñÿ äîìîâ â ìàëîýòàæíîì äîìîñòðîåíèè 
âîçâîäÿòñÿ èç ÑÈÏ-ïàíåëåé.

 Ó íàñ åñòü îïûò, ãîòîâûå ðåøåíèÿ, ñîâðåìåííîå 
îáîðóäîâàíèå äëÿ èçãîòîâëåíèÿ ïàíåëåé, ïðîãðàììíîå 
îáåñïå÷åíèå äëÿ ïðîåêòèðîâàíèÿ, ó÷åáíûå öåíòðû, 
èìÿ, ðåêîìåíäàöèè è ñâîé óçíàâàåìûé ñòèëü íà 
ñòðîèòåëüíîì ðûíêå.

 Ïðåäëàãàåì Âàì íà÷àòü ðàáîòàòü â ñòðîèòåëüñòâå 
ïîä áðåíäîì ÝÊÎÏÀÍ. Ó Âàñ åñòü âîçìîæíîñòü 
çàïóñòèòü ýôôåêòèâíûé ïðèáûëüíûé áèçíåñ â ñâîåì 
ðåãèîíå ñ êîìïàíèåé ïðîôåññèîíàëîâ, èìåþùèõ 
õîðîøóþ ðåïóòàöèþ â ñòðîèòåëüíîé ñôåðå.



ИСТОРИЯ

џ 2004 ãîä – ìû âïåðâûå îáðàòèëèñü               
ê äîìîñòðîèòåëüíîé òåõíîëîãèè ÑÈÏ 
(ÝÊÎÏÀÍ) è çàâåçëè ïåðâóþ ëèíèþ                 
ïî èçãîòîâëåíèþ äîìîâ èç Êàíàäû.

џ 2005-2008 ãîäû – ðåàëèçîâàíî áîëåå 
џ

25 000 000 ì  æèëüÿ â ðîññèéñêèõ ðåãèîíàõ.

џ 2004-2013 ãîäû – ñîçäàíî 85 çàâîäîâ           
ïî áèçíåñ-ìîäåëè «Áèçíåñ ïîä êëþ÷».

џ 2014 ãîä – íà÷àòà ïðîãðàììà «Îðãàíèçàöèÿ 
áèçíåñà ïî ñòðîèòåëüñòâó äîìîâ ñ ôðàíøèçîé 
ÝÊÎÏÀÍ».

џ 2015-2022 ãîäû – îðãàíèçîâàíî                     
45 ôðàí÷àéçèíãîâûõ êîìïàíèé.
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ПРОДУКТ
Ïðîåêòèðîâàíèå, ïðîèçâîäñòâî è ìîíòàæ ýíåðãîýôôåêòèâíûõ äîìîâ 
äëÿ ïîñòîÿííîãî ïðîæèâàíèÿ.
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РЫНОК
2300 000 000 ì  æèëüÿ ïîòðåáóåòñÿ ïîñòðîèòü â Ðîññèè â áëèæàéøåå âðåìÿ.

џ Æèëüå äëÿ ôèçè÷åñêèõ ëèö.

џ Æèëüå äëÿ íóæäàþùèõñÿ â óëó÷øåíèè æèëèùíûõ óñëîâèé                     
(ïðîãðàììû «Ïåðåñåëåíèå èç âåòõîãî è àâàðèéíîãî æèëüÿ», «Æèëüå äëÿ äåòåé-
ñèðîò», «Ìîëîäàÿ ñåìüÿ», «Æèëüå äëÿ ðîññèéñêîé ñåìüè»).

џ Êîììåð÷åñêàÿ íåäâèæèìîñòü (ãîñòèíèöû, íåáîëüøèå îòåëè, äåëîâûå öåíòðû, 
ìàãàçèíû, õîçÿéñòâåííûå çäàíèÿ, öåðêâè è äð.).

џ Ñòðîèòåëüñòâî ïîñåëêîâ â ðàìêàõ äåâåëîïåðñêèõ ïðîåêòîâ.
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Äèíàìèêà ââîäà èíäèâèäóàëüíîãî æèëüÿ â ÐÔ
â 2011-2022 ãîäàõ

Èñòî÷íèê: Retail.ru
https://www.retail.ru/rbc/pressreleases/izhs-stalo-klyuchevym-drayverom-stroitelnoy-otrasli-v-i-kvartale-2022-goda/
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Îáúåì äåðåâÿííîãî äîìîñòðîåíèÿ (ïðîãíîç)
22021-2030 ãîäû, ìëí. ì

Èñòî÷íèê: ïîðòàë ÎÊÍÀ ÌÅÄÈÀ
https://www.oknamedia.ru/novosti/pochemu-rynok-derevyannogo-domostroeniya-zhdet-rost-51462
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ЦЕНЫ
џ Ñðåäíèé ÷åê – 2 000 000 ðóá.

џ ×òî âõîäèò – èçãîòîâëåíèå è ìîíòàæ 
2äîìîêîìïëåêòà 100 ì .

џ Â ìåñÿö – 5 äîìîâ õ 2 000 000 ðóá. =         
10 000 000 ðóá.

џ Ðåíòàáåëüíîñòü (íîðìà äëÿ ñòðîèòåëüñòâà – 
15-30 %) – 10 000 000 õ 15 % = 1 500 000 
ðóá.

џ Â ãîä – 1 500 000 ðóá. õ 12 ìåñÿöåâ =          
18 000 000 ðóá.
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КТО ПОКУПАЕТ?
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?џ Ñåçîííîñòü â äàííîì 

áèçíåñå îòñóòñòâóåò.

џ Ñòðîèòåëüñòâî ïî 
òåõíîëîãèè ÑÈÏ (ÝÊÎÏÀÍ) 
âåäåòñÿ êðóãëûé ãîä.

20%

20%

60%60%60%
60%
Ôèçè÷åñêèå ëèöà
(äîìà, äà÷è, ïðèñòðîéêè)

20%
Êîðïîðàòèâíûå çàêàç÷èêè
(ãîñòèíèöû, ìàãàçèíû, 
öåðêâè, õîçÿéñòâåííûå
çäàíèÿ)

20%
Ãîñóäàðñòâî
(ìíîãîêâàðòèðíûå äîìà 
è ïîñåëêè ïî ôåäåðàëüíûì 
ïðîãðàììàì)
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ПРИОБРЕТАЙТЕ 
СТРОИТЕЛЬНУЮ ФРАНШИЗУ
«ЭКОПАН», ÏÎÒÎÌÓ ×ÒÎ:

 ÝÒÎ óñïåøíûé 
 è áûñòðîîêóïàåìûé áèçíåñ.

  
 ÝÒÎ ñîöèàëüíî-
 îðèåíòèðîâàííûé áèçíåñ.

Âû ñòðîèòå äîìà äëÿ 
ëþäåé, ìåíÿåòå èõ æèçíü
è ïðèíîñèòå ðàäîñòü!

ÃËÀÂÍÎÅ
Âëîæåíèÿ íàäåæíû.
Ïðèáûëü ãàðàíòèðîâàíà.

Ïîñòîÿííûé ñïðîñ.
Âàæíîå îáùåñòâåííîå
çíà÷åíèå. 
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ПРЕИМУЩЕСТВА ФРАНШИЗЫ 

џ ïðåäîñòàâëÿåòñÿ ïðîåêò ðàçìåùåíèÿ îáîðóäîâàíèÿ è çîí ñêëàäèðîâàíèÿ, 
òåõíîëîãè÷åñêèå êàðòû, îáó÷åíèå ïåðñîíàëà íà äåéñòâóþùåì ïðåäïðèÿòèè).

 Ïîñòàâêà ñûðüÿ ñî ñêèäêàìè ñ çàâîäîâ-èçãîòîâèòåëåé.
 

 Êîìïëåêñ ìàðêåòèíãîâûõ óñëóã:
џ ñîçäàíèå ôèðìåííîãî ñàéòà, ôîòî, âèäåî, ñõåìû, îïèñàíèÿ äëÿ íàïîëíåíèÿ êîíòåíòà;
џ áðåíä-áóê, ôèðìåííûé ñòèëü, ìàêåòû áàííåðîâ, âûâåñêè, áðîøþðû, ïðåçåíòàöèè.

Îáó÷åíèå è ïàðòíåðñêèå ïðîãðàììû:
џ øêîëà ìîíòàæà äëÿ ñïåöèàëèñòîâ ñðåäíåãî çâåíà (åæåíåäåëüíî);
џ îáó÷åíèå ïðîäàæàì äëÿ ðóêîâîäèòåëåé è âëàäåëüöåâ áèçíåñà (åæåìåñÿ÷íî);
џ òåìàòè÷åñêèå êîíôåðåíöèè î ñòðîèòåëüñòâå ïî òåõíîëîãèè ÑÈÏ. 

 Èçâåñòíàÿ òîðãîâàÿ ìàðêà ÝÊÎÏÀÍ íà ðûíêå áîëåå 15 ëåò.

 Ðåãèñòðàöèÿ ôðàí÷àéçèíãîâîé êîìïàíèè â ÔÈÏÑ (Ôåäåðàëüíîå ãîñóäàðñòâåííîå  áþäæåòíîå
  ó÷ðåæäåíèå «Ôåäåðàëüíûé èíñòèòóò ïðîìûøëåííîé ñîáñòâåííîñòè»).

 Ñîâðåìåííîå îáîðóäîâàíèå:
џ ìîíîáëîê äëÿ ñêëåèâàíèÿ ÑÈÏ-ïàíåëåé (ïåðñîíàë – 2 ÷åë., ïðîèçâîäèòåëüíîñòü – 400 

ïàíåëåé â ñìåíó);
џ ôîðìàòíî-ðàñêðîå÷íûé ñòàíîê ÝÊÎ-2 (ÌÊÐ-5) ñ ñèñòåìîé àñïèðàöèè;
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ПАКЕТЫ ФРАНШИЗЫ «ЭКОПАН»

 

Çàïóñê ïðîäàþùåãî ñàéòà, îòêðûòèå îôèñà. 
Ïðîåêòèðîâàíèå, ìîíòàæ äîìîêîìïëåêòà,  
äàëüíåéøèå ðàáîòû ïî îáóñòðîéñòâó äîìà 
«ïîä êëþ÷».

џ Òîâàðíûé çíàê.

џ Ñîçäàíèå ïðîäàþùåãî ñàéòà.

џ Îáó÷åíèå íà äåéñòâóþùåì ïðåäïðèÿòèè.

џ Ïðîåêòû, ðåêëàìíûå ìàòåðèàëû, èíñòðóêöèè.

џ Èíôîðìàöèîííûå è îáó÷àþùèå ìàòåðèàëû äëÿ 
îòäåëà ïðîäàæ.

џ Îðãàíèçàöèÿ è çàïóñê ðåêëàìíîé êîìïàíèè.

џ Çàêëþ÷åíèå äîãîâîðà ñ çàâîäîì íà ïîñòàâêó 
äîìîêîìïëåêòîâ ïî ñïåöèàëüíîé äèëåðñêîé öåíå.

Ññûëêà íà ïðèìåðû ðàñ÷åòà ïðèáûëè:
http://ñòðîèòåëüíàÿ-ôðàíøèçà.ðô/primer

ÁÛÑÒÐÛÉ ÑÒÀÐÒ
Франшиза без организации производства

350 000 ðóá.

џ Îãðàíè÷åí áþäæåò             
(Âû íà÷íåòå ðàáîòàòü         
êàê äèëåð ïî ïðîäàæå 
äîìîêîìïëåêòîâ                      
è èõ ìîíòàæà).

џ Èìååòñÿ ñîáñòâåííîå 
ïðîèçâîäñòâî ÑÈÏ-ïàíåëåé, 
èëè Âû çàíèìàåòåñü 
ìîíòàæåì äîìîêîìïëåêòîâ, 
íî èñïûòûâàåòå òðóäíîñòè   
ñ íàïîëíåíèåì ïîðòôåëÿ 
çàêàçîâ.
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ПАКЕТЫ ФРАНШИЗЫ «ЭКОПАН»

 

Ìèíèïðîèçâîäñòâî ïî äîâîäêå (äîðàáîòêå) 
äîìîêîïëåêòîâ ïî ðàáî÷èì ïðîåêòàì ïðè 
ìèíèìàëüíîì íàáîðå ñòàíêîâ è èíñòðóìåíòîâ, 
áåç îðãàíèçàöèè ïîëíîìàñøòàáíîãî ïðîèçâîäñòâà 
(ò. å. áåç ëèíèè ïî ñêëåèâàíèþ ÑÈÏ-ïàíåëåé). 
Ïàíåëè ïîêóïàþòñÿ ó ïðîèçâîäèòåëåé ÑÈÏ 
ïî îïòîâûì öåíàì

џ Ôîðìàòíî-ðàñêðîå÷íûé ñòàíîê ÌÊÐ-5                
(ñ àñïèðàöèåé) – 650 000 ðóá. 
https://youtu.be/8Y2PlywXvUA 

џ Âûáîðêà ñ íàáîðîì ôðåç – 53 000 ðóá.

џ ÔÐÀÍØÈÇÀ (ëèöåíçèîííûé äîãîâîð + îáó÷åíèå 
+ ñàéò) – 350 000 ðóá.

џ Ïðîãðàììíîå îáåñïå÷åíèå HouseCreatorSip –     
100 000 ðóá.

ÁÀÇÎÂÎÅ ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ
Франшиза с организацией частичного 

производства

1 153 000 ðóá.

џ Èìååòñÿ âîçìîæíîñòü 
ïðèîáðåòåíèÿ ôîðìàòíî-
ðàñêðîå÷íîãî ñòàíêà è 
íàáîðà èíñòðóìåíòîâ äëÿ 
îðãàíèçàöèè ïðîèçâîäñòâà.

џ Èìååòñÿ ïîìåùåíèå         
2100-200 ì  äëÿ îáðàáîòêè 

ÑÈÏ-ïàíåëåé                              
è ôîðìèðîâàíèÿ 
äîìîêîìïëåêòà.

џ Âàæíû ïåðñïåêòèâû 
ôîðìèðîâàíèÿ 
ïðîèçâîäñòâà ïîëíîãî 
öèêëà.

џ Íåîáõîäèìî ïîêàçàòü 
çàêàç÷èêó ïðîöåññ 
èçãîòîâëåíèÿ.
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ПАКЕТЫ ФРАНШИЗЫ «ЭКОПАН»

 

Ïîëíûé ñïåêòð óñëóã ïî îðãàíèçàöèè 
äîìîñòðîèòåëüíîãî ïðîèçâîäñòâà ÑÈÏ (SIP) 
ÝÊÎÏÀÍ.

џ Ëèíèÿ äëÿ ñêëåèâàíèÿ ÑÈÏ-ïàíåëåé          
(ìèíè-âàðèàíò)  – 1 800 000 ðóá.  
https://youtu.be/m53kZglYE00

џ Ôîðìàòíî-ðàñêðîå÷íûé ñòàíîê ÌÊÐ-5               
(ñ àñïèðàöèåé) – 650 000 ðóá.  
https://youtu.be/8Y2PlywXvUA 

џ Âûáîðêà ñ íàáîðîì ôðåç – 53 000 ðóá.

џ ÔÐÀÍØÈÇÀ (ëèöåíçèîííûé äîãîâîð + îáó÷åíèå 
+ ñàéò) – 350 000 ðóá.

џ Ïðîãðàììíîå îáåñïå÷åíèå HouseCreatorSip –    
100 000 ðóá.

џ ÒÓ è ñåðòèôèêàöèÿ – 120 000 ðóá.

ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË 
Франшиза с организацией полномасштабного 

производства

2 673 000 ðóá.

џ Õîòèòå îðãàíèçîâàòü 
ïðåäïðèÿòèå «ñ íóëÿ»        
èëè ìîäåðíèçèðîâàòü 
ñóùåñòâóþùåå.

џ Îñóùåñòâëÿåòå 
ñòðîèòåëüñòâî ïîñåëêîâ      
ïî ÑÈÏ-òåõíîëîãèè.

џ Çàíèìàåòåñü áèçíåñîì       
ïî ïðîèçâîäñòâó è ìîíòàæó 
îêîí, äåðåâîîáðàáîòêîé, 
èíæåíåðíûìè óñëóãàìè     
ïî îñíàùåíèþ äîìîâ 
ñèñòåìàìè îòîïëåíèÿ, 
âåíòèëÿöèè, 
ýëåêòðîñíàáæåíèÿ.
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Òðåáîâàíèå ê ïîìåùåíèþ 
äëÿ ïàêåòà «ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË»

џ
2Ïëîùàäü – 800-1200 ì .

џ Âûñîòà ïîòîëêà – 3,5 ì.
џ Ýëåêòðè÷åñòâî – 15 êÂò.

џ Òåìïåðàòóðà – íå ìåíåå 18 °Ñ.
џ Âîäà äëÿ áûòîâûõ íóæä.
џ Ñæàòûé âîçäóõ – êîìïðåññîð.
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ИНВЕСТИЦИИ

џ Ïðèîáðåòåíèå òîâàðíîãî 
çíàêà (ôðàíøèçà) –      
350 000 ðóá.

џ Ðåêëàìíàÿ êîìïàíèÿ â 
Yandex (3 ìåñ.) – 40 000 
ðóá. õ 3 ìåñÿöà = 120 000 
ðóá.

Èòîãî: 470 000 ðóá.

џ Îáîðîòíûå ñðåäñòâà –   
600 000 ðóá.

Èòîãî: 1 903 000 ðóá.

џ Ïðèîáðåòåíèå òîâàðíîãî 
çíàêà (ôðàíøèçà) –      
350 000 ðóá.

џ Ôîðìàòíî-ðàñêðîå÷íûé 
ñòàíîê – 650 000 ðóá.

џ Èíñòðóìåíòû, 
ïðèñïîñîáëåíèÿ –         
53 000 ðóá.

џ Ïðîãðàììíîå îáåñïå÷åíèå 
HouseCreatorSip –           
100 000 ðóá.

џ Àðåíäà ïðîèçâîäñòâåííîãî 
ïîìåùåíèÿ – 50 000 ðóá. 
õ 3 ìåñ. = 150 000 ðóá.

џ Ïðèîáðåòåíèå òîâàðíîãî 
çíàêà (ôðàíøèçà) –       
350 000 ðóá.

џ Ëèíèÿ äëÿ ñêëåèâàíèÿ ÑÈÏ-
ïàíåëåé (ìèíè-âàðèàíò)  – 
1 800 000 ðóá. 

џ Ôîðìàòíî-ðàñêðîå÷íûé 
ñòàíîê – 650 000 ðóá.

џ ÒÓ è ñåðòèôèêàöèÿ –      
120 000 ðóá.

џ Ïðîãðàììíîå îáåñïå÷åíèå 
HouseCreatorSip –           
100 000 ðóá.

џ Îáîðîòíûå ñðåäñòâà –        
1 000 000 ðóá.

Èòîãî: 4 020 000 ðóá.

ÁÛÑÒÐÛÉ 
ÑÒÀÐÒ

ÁÀÇÎÂÎÅ 
ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ

ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË 



ОКУПАЕМОСТЬ

ÏÀÊÅÒ
ÁÛÑÒÐÛÉ ÑÒÀÐÒ – 
1 ìåñÿö.

ÏÀÊÅÒ
ÁÀÇÎÂÎÅ ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ – 
3 ìåñÿöà.

ÏÀÊÅÒ
ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË – 
6-9 ìåñÿöåâ.
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Âàðèàíò îêóïàåìîñòè 
äëÿ ïàêåòà «ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË»

џ Ñòîèìîñòü ïàêåòà –                  
2 673 000 ðóá.

џ Çà ìåñÿö ïðèøëî 3 çàêàçà, 
ñðåäíèé ÷åê – 2 000 000 ðóá. 
(3 çàêàçà õ 2 000 000 ðóá. =                  
6 000 000 ðóá.)

џ Âûðó÷êà çà 9 ìåñÿöåâ:               
6 000 000 ðóá. õ 9 ìåñ. =            
54 000 000 ðóá.

џ Ïðèáûëü çà 9 ìåñÿöåâ 
(ðåíòàáåëüíîñòü 15%) –         
8 100 000 ðóá.
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ÃËÀÂÍÎÅ 
ÓÑËÎÂÈÅ ÓÑÏÅÕÀ –
æåëàíèå ðàáîòàòü íàä ñîçäàíèåì 
ñâîåãî áèçíåñà â ñòðîèòåëüíîé ñôåðå.

Íè îäèí áèçíåñ ñàì ïî ñåáå 
íå çàðàáîòàåò!

Áåç ïîíèìàíèÿ ýòîãî 
íè îäíà ôðàíøèçà íå ïîìîæåò...
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С ЧЕГО НАЧАТЬ?

1. Èäåÿ î ñîçäàíèè ôðàí÷àéçèíãîâîãî ïðåäïðèÿòèÿ.

2. Ðåãèñòðàöèÿ íîâîãî ïðåäïðèÿòèÿ ïðè íåîáõîäèìîñòè (ÈÏ, ÎÎÎ).

3. Çàêëþ÷åíèå ëèöåíçèîííîãî äîãîâîðà íà ïðèîáðåòåíèå òîâàðíîãî çíàêà ÝÊÎÏÀÍ.

4. Ïðèîáðåòåíèå îáîðóäîâàíèÿ äëÿ èçãîòîâëåíèÿ äîìîêîìïëåêòîâ (äëÿ ïàêåòîâ «ÁÀÇÎÂÎÅ 

ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ» è «ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË»).

5. Àðåíäà, ïðèîáðåòåíèå èëè ñòðîèòåëüñòâî ïðîèçâîäñòâåííîãî ïîìåùåíèÿ (äëÿ ïàêåòîâ 

«ÁÀÇÎÂÎÅ ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ» è «ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË»).

6. Îáó÷åíèå.

7. Ïîñòàâêà ñûðüÿ è êîìïëåêòóþùèõ (äëÿ ïàêåòîâ «ÁÀÇÎÂÎÅ ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ» è «ÏÎËÍÛÉ 

ÖÈÊË»).

8. Ìîíòàæ îáîðóäîâàíèÿ (äëÿ ïàêåòîâ «ÁÀÇÎÂÎÅ ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ» è «ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË»).

9. Ðàçðàáîòêà ñàéòà è «ïðîäàþùèõ» ñòðàíèö.

10. Çàïóñê ðåêëàìíîé êîìïàíèè.

11. Îòêðûòèå îôèñà.

12. Ïðèåì êëèåíòîâ. Ïåðâûå çàêàçû.
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ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ

1. Ãäå ÿ áóäó áðàòü êëèåíòîâ?

 Êëèåíòû ïîÿâÿòñÿ ïîñëå çàïóñêà ðåêëàìíîé êîìïàíèè â èíòåðíåòå. 

2. Ó êîãî ÿ áóäó ðàçìåùàòü çàêàçû íà ïðîèçâîäñòâî äîìîêîìïëåêòîâ, ðàáîòàÿ ïî ïàêåòó 

«ÁÛÑÒÐÛÉ ÑÒÀÐÒ»?
 Çàêàçû ìîæíî ðàçìåñòèòü íà áëèæàéøåì ïðîèçâîäñòâå ÝÊÎÏÀÍ, âûáðàâ èç áîëåå ÷åì 80-òè 

çàâîäîâ, ñåðòèôèöèðîâàííûõ Àññîöèàöèåé äîìîñòðîèòåëüíûõ òåõíîëîãèé ÑÈÏ.

3. Ñêîëüêî ÿ ñìîãó çàðàáîòàòü â ìåñÿö èëè ñ îäíîãî çàêàçà?

 Ïðè çàêàçå äîìà ïëîùàäüþ 120 ì2 Âàøà ïðèáûëü ìîæåò ñîñòàâèòü 150 000 - 200 000 ðóá. 

4. Ãäå âçÿòü ïðîåêòû äîìîâ?

 Áàçà ïðîåêòîâ áóäåò ïðåäîñòàâëåíà Âàì äëÿ ðàáîòû è ðàçìåùåíèÿ íà ñàéòå, òàêæå ìîæíî 
âîñïîëüçîâàòüñÿ ëþáûì êàòàëîãîì ïðîåêòîâ äëÿ ìàëîýòàæíîãî äîìîñòðîåíèÿ.

5. Íå âûòåñíÿò ëè ìåíÿ êîíêóðåíòû?

 Âû áóäåòå ñóùåñòâåííî îòëè÷àòüñÿ â ëó÷øóþ ñòîðîíó îò êîíêóðåíòîâ èçâåñòíîé òîðãîâîé 
ìàðêîé ÝÊÎÏÀÍ ñ ïîëîæèòåëüíîé ðåïóòàöèåé.
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ПОДДЕРЖКА ПОСЛЕ ЗАПУСКА
ФРАНЧАЙЗИНГОВОГО ПРЕДПРИЯТИЯ

1. Îíëàéí-ïîääåðæêà è êîíñóëüòàöèè.

2. Ïîìîùü â îïåðàöèîííîì óïðàâëåíèè.

3. Ìàðêåòèíã.

4. Îðãàíèçàöèÿ òðàôèêà.

5. Óñëóãè ïî ñîçäàíèþ ðåêëàìíûõ êîìïàíèé.

6. Ïîäáîð êëèåíòîâ è çàêàç÷èêîâ.

7. Îáó÷åíèå â ëó÷øèõ êîìïàíèÿõ.

8. Ïîìîùü â ñåðòèôèêàöèè ïðîäóêöèè è ïðîèçâîäñòâà.

9. Ïîäáîð ïåðñîíàëà (ðóêîâîäèòåëåé, ïðîåêòèðîâùèêîâ, áðèãàäû).

10. Ïîìîùü â ôîðìèðîâàíèè äèëåðñêîé ñåòè (äëÿ ïàêåòà «ÏÎËÍÛÉ ÖÈÊË»).

ÂÀÆÍÎ
Âû ñ ïåðâûõ äíåé áóäåòå íàõîäèòüñÿ â ñîîáùåñòâå åäèíîìûøëåííèêîâ 
(áîëåå 160 äèðåêòîðîâ ÑÈÏ-çàâîäîâ, ÝÊÎÏÀÍîâöû, ïðîåêòèðîâùèêè è òåõíîëîãè, 
îáúåäèíåííûå â îäíó ïðîôåññèîíàëüíóþ ñîöèàëüíóþ ñåòü).
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ОСНОВНЫЕ ОШИБКИ 
БЕЗ ФРАНШИЗЫ

1. Áóäåòå äîëãî ôîðìèðîâàòü ñâîþ áèçíåñ-èäåþ.

2. Íå ñìîæåòå ñàìîñòîÿòåëüíî ïîëó÷èòü ðåàëüíîå ïðåäñòàâëåíèå î ñëîæíîñòÿõ äàííîãî 

áèçíåñà, îñîáåííîñòÿõ ðûíêà, êîíêóðåíòíîé ñðåäå. 

3. Áóäåòå äîëãî ïîäáèðàòü îáó÷åíèå – ãäå, ÷åìó è ó êîãî ó÷èòüñÿ.

4. Âëîæèòå ìíîãî âðåìåíè, ñèë è ôèíàíñîâ íà ñîçäàíèå ñàéòà áåç ãàðàíòèè 

óäîâëåòâîðèòåëüíîãî ðåçóëüòàòà.

5. Íàïðàñíî ïîòðàòèòå äåíüãè íà íåýôôåêòèâíóþ ðåêëàìíóþ êîìïàíèþ, ðàçðàáîòêó 

ôèðìåííîãî ñòèëÿ è ðåêëàìíóþ ïðîäóêöèþ.

6. Çàäåðæèòå âðåìÿ âûõîäà Âàøåé êîìïàíèè íà ñòðîèòåëüíûé ðûíîê è ïîòåðÿåòå ïðèáûëü.

7. Áóäåòå ðàçâèâàòü ñâîé áèçíåñ ìåòîäîì ïðîá è îøèáîê ñàìîñòîÿòåëüíî, òåðÿÿ âðåìÿ è 

äåíüãè.
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СМИ О НАС



ÔÐÀÍØÈÇÀ ÍÀ ÑÈÏ-ÏÀÍÅËßÕ
Ëèíèè äëÿ ñêëåèâàíèÿ ÑÈÏ,

ïðåññû, ñòàíêè, òåðìîíîæè, èíñòðóìåíòû 
äëÿ îðãàíèçàöèè ñîâðåìåííîãî ïðîèçâîäñòâà ÑÈÏ. 

8 (495) 419-02-52 

e-mail: npecopan@inbox.ru

строительная-франшиза.рф
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СВЕРХПРИБЫЛЬНЫЙ СВЕРХПРИБЫЛЬНЫЙ СВЕРХПРИБЫЛЬНЫЙ 
СТРОИТЕЛЬНЫЙ БИЗНЕССТРОИТЕЛЬНЫЙ БИЗНЕС

на СИП-панеляхна СИП-панелях
СТРОИТЕЛЬНЫЙ БИЗНЕС

на СИП-панелях

Ñòðîèòåëüñòâî âñåãäà áûëî ïðèáûëüíûì áèçíåñîì , ïîòîìó ÷òî ëþäÿì âñåãäà 
íóæíû ÷àñòíûå äîìà , äà÷è , ìàãàçèíû , êàôå è äðóãèå ñòðîåíèÿ.

Ñòðîèòåëüñòâî èç ÑÈÏ-ïàíåëåé äåëàåò ñòðîèòåëüíûé áèçíåñ ÑÂÅÐÕÏÐÈÁÛËÜÍÛÌ, 
ïîòîìó ÷òî ÑÈÏ-ïàíåëè äåøåâëå è ïðîùå â èñïîëüçîâàíèè , à çíà÷èò , çà îäèí 
ñåçîí âû ñìîæåòå ïîñòðîèòü â 3  ðàçà áîëüøå äîìîâ ,÷åì èç ñòàíäàðòíîãî êèðïè÷à 
èëè áåòîíà , è çàðàáîòàòü â 3  ðàçà áîëüøå äåíåã.

Ñåãîäíÿ ïî òåõíîëîãèè ÑÈÏ (SIP) ïîñòðîåíî îêîëî 28 % èç âñåõ âîçâåäåííûõ 
äåðåâÿííûõ äîìîâ â Ðîññèè. 

Êîìïàíèÿ «ÝÊÎÏÀÍ» ïðåäëàãàåò Âàì ñòàòü ïàðòíåðîì ïî ôðàíøèçå  è ñîçäàòü 
ñâîé ñâåðõïðèáûëüíûé áèçíåñ. Çà 2  ãîäà ýòî óæå  ïîëó÷èëîñü ó 15 íàøèõ 
ïàðòíåðîâ – ÏÎËÓ×ÈÒÑß È Ó ÂÀÑ!

ÝÊÎÏÀÍ – ñåðüåçíûé ñòðîèòåëüíûé áèçíåñ!

ÝÊÎÏÀÍ – èçâåñòíûé áðåíä
– ïðîâåðåííàÿ ñõåìà áèçíåñà
– ïîñòîÿííûå ïðîäàæè è ïðèáûëü
– ãàðàíòèÿ îêóïàåìîñòè
– ðàñòóùèé ñïðîñ

8 (495) 419-02-52
ñòðîèòåëüíàÿ-ôðàíøèçà.ðô

Ôðàíøèçà ÝÊÎÏÀÍ (SIP)
Èíâåñòèöèè: 350 000 - 2 732 000 ðóá.

Ñðîê îêóïàåìîñòè: 6 ìåñÿöåâ

Рекомендуем!Рекомендуем!Рекомендуем!

ÍÀØÈ ÔÐÀÍ×ÀÉÇÈ

ÎÎÎ «ÞÆÍÛÉ ÄÎÌ»
ã. Ðîñòîâ-íà-Äîíó è Ðîñòîâñêàÿ îáëàñòü

ЮЖНЫЙ ДОМ

ÎÎÎ «ÝÊÎÄÎÌ»
ã. Îìñê  è Îìñêàÿ îáëàñòü

ÎÎÎ ÄÎÌÎÑÒÐÎÈÒÅËÜÍÛÉ
ÊÎÌÁÈÍÀÒ «ÝÊÎÏÀÍ-ÂÎËÎÃÄÀ»

Âîëîãîäñêàÿ îáëàñòü

ВОЛОГДА

ÎÎÎ «ÝÊÎÏÀÍ-ÊÐÛÌ»
Ðåñïóáëèêà Êðûì

ÝÊÎÏÀÍ-ÊÐÛÌ

ÎÎÎ ÑÏÊ «ÀÝËÈÒÀ»
ßðîñëàâñêàÿ îáëàñòü

ÎÎÎ «ÝÊÎÑÒÐÎÉÈÍÍÎÂÀÖÈß»
Ìîñêîâñêàÿ îáëàñòü , Ðàìåíñêèé ðàéîí

Ð À Ì Å Í Ñ Ê Î Å

ÎÎÎ «ÝÊÎÏÀÍ ÏÑÊÎÂ»
ã. Ïñêîâ

Ï Ñ Ê Î Â

ÎÎÎ «ÀÇÈÌÓÒ-54»
Ðåñïóáëèêà Ñàõà (ßêóòèÿ)

ÎÎÎ «ÄÑÊ ÝÊÎÏÀÍ»
Ðåñïóáëèêà Òàòàðñòàí

ÎÎÎ «ÒÑÊ ÑÈÁÈÐÜ»
Êåìåðîâñêàÿ îáëàñòü

ÒÑÊ-ÑÈÁÈÐÜ

ÎÎÎ «ÝÊÎÏÀÍ ÑÅÂÅÐÎ-ÇÀÏÀÄ»
Ëåíèíãðàäñêàÿ îáëàñòü

ÑÅÂÅÐÎ-ÇÀÏÀÄ

ÎÎÎ «ÝÊÎÏÀÍÑÈÏÑÒÐÎÉ»
Ðåñïóáëèêà Áàøêîðòîñòàí

ÝÊÎÏÀÍÑÈÏÑÒÐÎÉ

ÎÎÎ «ÑÒÐÎÈÒÅËÜÍÛÅ ÈÍÍÎÂÀÖÈÈ»
(ÝÊÎÏÀÍ ÃÐÓÏÏ)

Ñâåðäëîâñêàÿ îáëàñòü , ã. Åêàòåðèíáóðã

ÎÎÎ «ÝÊÎÏÀÍ ÑÀÌÀÐÀ»
Ñàìàðñêàÿ îáëàñòü
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ

 Ê 2022 ãîäó ìû îòêðûëè 45 ïðåäïðèÿòèé è ñòàëè 
êðóïíåéøåé â Ðîññèè ñòðîèòåëüíîé ôðàí÷àéçèí-
ãîâîé ñåòüþ. Îôèñû íàøèõ ïðåäïðèÿòèé ðàáîòàþò â 
íåñêîëüêèõ ðåãèîíàõ è êîëè÷åñòâî èõ ðàñòåò.

 Ïî äàííûì æóðíàëà «FORBES» íàøà êîìïàíèÿ 
ïîïàëà â ïðåòåíäåíòû äëÿ ñîñòàâëåíèÿ ðåéòèíãà 
ñàìûõ âûãîäíûõ ôðàíøèç.

 Â  íàøèõ êîìïàíèÿõ  ðàáîòàþò  áîëåå  500 
ðàçëè÷íûõ ñïåöèàëèñòîâ.

 Ìû æäåì â íàøó êîìàíäó íîâûõ ïàðòíåðîâ.

ÍÀØÅ ÊÐÅÄÎ – ñäåëàòü ýòîò 
áèçíåñ ïðèâëåêàòåëüíûì, 
íàïîëíèòü ïðåäïðèÿòèÿ çàêàçàìè, 
îêóïèòü âëîæåííûå çàòðàòû è 
ðàáîòàòü äëÿ ïîëó÷åíèÿ ïðèáûëè.

џ Ïîñåòèòå ëó÷øèå êîìïàíèè 
ÝÊÎÏÀÍ.

џ Ïîñìîòðèòå ïðîèçâîäñòâî  
è ðàáîòó íàøèõ îôèñîâ.

џ Ïîçíàêîìüòåñü                           
ñ ïðåäñòàâèòåëÿìè íàøèõ 
ëó÷øèõ êîìïàíèé, êîòîðûå 
ñìîãóò ñòàòü íàäåæíûìè 
ïàðòíåðàìè ïî áèçíåñó.
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ÌÀËÎÝÒÀÆÍÎÅ ÑÒÐÎÈÒÅËÜÑÒÂÎ – 
ýòî ñåãîäíÿøíèé íàðàñòàþùèé òðåíä.

Áóäü â òåìå!
Âû ìîæåòå íà÷àòü áèçíåñ, èñõîäÿ èç Âàøèõ âîçìîæíîñòåé
è îêóïèòü âëîæåíèÿ óæå ÷åðåç 2 ìåñÿöà ðàáîòû.

Ñîãëàñóéòå ñâîé ïàêåò è ðåãèîí ïî òåë. 8 (495) 419-02-52.

Ìíîãîêàíàëüíûé òåëåôîí: 8 (495) 419-02-52
Ìîáèëüíûé òåëåôîí: 8 (906) 760-60-80
E-mail: ecopanfr@mail.ru

ñòðîèòåëüíàÿ-ôðàíøèçà.ðô

facebook.com/ecopanfr
vk.com/ecopan_fr

instagram.com/frecopan
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